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博彦科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                         编号：2019-01 

投资者关系

活动类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名

称及人员姓

名 

兴业证券 蒋佳霖 
北京诚盛投资管理有限公司 康志毅 
中民瑞德投资管理有限公司 兰昆 

高见资产管理有限公司 段可心 

安信证券 李京洋、李墨溢 

太平洋证券 王文龙 

浙商证券 张璋 
中国人寿养老保险股份有限公司 鲁嘉琪 
海通证券 杨彤昕 
上海翰潭投资管理有限公司 邱列丹 
禾永投资管理（北京）有限公司 杨林 
中冀投资股份有限公司 吕阳 

时间 2019-08-29 

地点 公司会议室 

上市公司接

待人员姓名 

董事长——王斌 

财务总监——CUI YAN 

董事会秘书——张志飞 

证券事务代表——寇英步 

证券部——白雪 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

一、董事会秘书张志飞先生介绍公司情况 
2019 收入利

润实现稳健增长， 营入 17.4 亿，增速 38.3%；归母净利润 1.1 亿，增

速 41.3%；每股收益 0.21 元，增速 38.7%；加权平均净资产收益率 4.35%，

提升 0.84 个百分点；总资产 39.1 亿，增加 16.71%；净资产 25.9 亿，增加 



博彦科技在 1995 年创立，2012 年上市，致力于成为面向全球的 IT 咨

询、产品、解决方案与服务提供商。公司在中国、美国、日本、印度、新

加坡、马来西亚、西班牙等国家设有分支机构，拥有工程技术人员 15000
余名，拥有 40 余个值得信赖的全球交付中心。 

公司主要业务分为传统业务及创新业务。传统业务主要包括咨询服务、

测试服务、产品研发、企业服务和 IT 运营服务等。创新业务重点在物联网、

大数据、新兴市场等领域。物联网包含物联网云平台、智慧楼宇、智慧场

馆、智慧停车等业务方向；大数据以金融数据服务和数据治理为主，金融

数据服务主要为银行等客户提供核心系统运维等服务；新兴市场主要是将

优秀的产品和解决方案带出海，以新零售行业为切入点，开拓东南亚市场，

加速开发“一带一路”国家市场。 
公司聚焦企业服务，为高科技、互联网、金融、交通、物流、汽车、

医疗、电信、能源、消费电子和商业零售众多垂直领域客户提供优质的产

品和解决方案等服务。 
 
二、董事长王斌先生介绍公司发展战略 
2019 年上半年，公司营业收入、归母净利及扣非净利均实现了良好的

内生性增长，货币资金充足，经营活动收到的现金稳健，经营性净现金流

大幅改善，应收账款因业务拓宽有所增加，但回款速度及客户质量良好。 
公司目前的业务包括传统 IT 服务、IOT 业务及新兴市场业务。从地域

角度分析，传统 IT 业务主要中国、北美、日本及一带一路沿线国家。公司

在北美地区的现有客户需求持续增长，也在不断开发客户；对于日本市场，

公司现有客户业务稳定，力争开拓金融、保险其他行业业务；国内业务持

续稳定，互联网、高科技及金融类客户为主，公司也将积极稳妥开发优质

客户。 
对于 IOT 业务，公司以自有技术为主，应用大数据、人工智能、人脸

识别、云集等主流技术，结合外部合作，集成软硬件，逐步完善 IOT 平台，

通过改善用户体验，后期实施运维，实现智慧楼宇、智慧场馆、智能家居、

智能安防等多场景应用，目前已有部分园区、体育场馆、小区等落地项目。 
对于一带一路为代表的新兴市场，公司将有机整合新零售行业产品和

解决方案、国内外软硬件产品，实现优秀产品和解决方案出海。 
 
三、问答环节 
1. 请问贵公司截至 2019 年半年度的员工人数？  
答：公司员工人数较年初有小幅增长，符合业务发展需要。 
 
2. 请问贵公司是否有员工人数的目标或期望？ 
答：公司对员工人数没有目标或预期，公司根据业务、项目、客户的实际

需求决定人员规模。 
 
3. 中美贸易摩擦是否对公司业务有不利影响？ 
答：公司业务及产品不在美国加征关税清单内，且公司在美的主要客户均

为全球化公司，其向全球提供产品及服务，因此中美贸易摩擦对公司现有

业务暂无影响。在新客户开拓上公司会考虑这个因素，有所选择地进行合



作。 
 
4. 近年来公司管理、销售等费用控制合理，未来在扩展新业务时，相关费

用是否将有所增加？ 
答：新业务投入主要包括研发支出以及开拓市场等销售费用，公司将力争

合理控制相关费用。 
 
5. 公司近年来毛利水平和人均产值小幅下降，请问贵公司有何对策？ 
答：公司将在未来三年内着力开展 IOT 及新兴市场业务，提升毛利率水平；

在传统业务方面，公司将优化业务结构、提升技术和服务效率，并紧密贴

合客户供应商体系，增加利润率。 
 
6. 在传统业务方面，公司新客户主要包括？ 
答：互联网及


