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证券代码：002649                                          证券简称：博彦科技 

博彦科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                                  编号：2021-09 

投资者关系活

动类别 

√ 特定对象调研        □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观            □ 其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

本次活动采用电话会议形式，在线参会人员共计 73 人，来自 66

家机构，详细参会人员名单请参阅文末附表。 

因本次投资者调研活动采取电话会议形式，参会者无法签署调研

承诺函。但在交流活动中，我公司严格遵守相关规定，保证信息披露

真实、准确、及时、公平，没有发生未公开重大信息泄露等情况。 

时间 2021 年 10 月 26 日 

地点 博彦科技会议室 

上市公司接待

人员姓名 

财务总监、董事会秘书：王威女士 

董事、业务管理负责人：王丽娜女士 

战略投资部负责人：周冰先生 

证券事务部：常帆女士、刘可欣女士 

投资者关系活

动主要内容 

介绍 

一、财务总监、董事会秘书王威女士简要介绍公司情况 

欢迎大家参加博彦科技 2021 年三季报线上交流会，我是公司财务

总监兼董秘王威！ 

2021 年前三季度，公司依据全年战略有序开展各项工作，秉承“优

化、增长”的发展关键词，持续优化业务结构和客户结构，并加大管

理能力和销售能力建设，提升业务运营效率。从实际结果来看，公司

整体经营在前三季度保持了稳定健康发展的态势，财务业绩也实现了

稳健增长，盈利能力得到进一步改善和提升。现在我就已披露的三季

报情况向大家做一个简要解读。 
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（一）营业收入及结构 

1、营收情况 

2021 年前三季度，公司实现营业收入 38.52 亿元，比去年同期增

长 23.44%；三季度单季实现营业收入 14.04 亿元，比去年同期增长

23.62%。 

由于公司业务主要面向企业大客户提供综合 IT 服务，与众多行业

头部客户建立了长期稳定的合作关系，前三季度，前五大客户为公司

贡献了 18.10 亿元的收入，占比 47%，且大多业务增速较好，保持在

30%左右。另外，受益于去年以来公司深入开发优质客户、积极开拓

市场的各种举措，更多的优质规模化客户出现，部分客户的业务收入

增速在 100%以上，更有增速超过 300%的情况，表现极为亮眼。 

2、收入结构 

从营业收入的结构来看： 

（1）从行业分类角度来看：来源于金融行业的收入是 6.85 亿元

（占比 17.8%），比去年同期增长 33.7%，增速显著高于公司整体水平。

金融 IT 是公司重点聚焦发展的业务方向，通过内生和外延相结合的发

展方式，公司目前已形成较为完整的大数据管理、移动金融解决方案、

风险管理、中小银行场景金融等银行业务板块；同时，公司也密切关

注该领域最新技术发展和业务创新，积极参与金融信创、数字货币等

相关项目建设，不断积累技术和项目经验和能力。 

来源于互联网行业的收入是 15.24 亿（占比 39.5%），比去年同期

增长 41.8%。虽然今年部分互联网细分领域受到政策调整的影响，但

一方面我们服务的这些头部客户有较强的业务调整能力，另一方面我

们也在密切跟踪国家政策和客户业务动态，总的来看，在数字经济蓬

勃发展的当下，我们在互联网业务中的份额还是会稳健发展的。 

另外，来源于高科技行业的收入是 9.91 亿元（占比 25.7%），比去

年同期稳中有升（增长 9.1%）。 

（2）从业务分类角度看：公司前三季度研发工程业务、产品及解

决方案业务、IT 运营维护类业务收入分别为 20.30 亿元、10.21 亿元、
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7.71 亿元，比去年同期分别增长 30.8%、16.8%和 15.1%。 

（3）从区域市场角度看：公司前三季度来自于国内市场的收入为

25.65 亿元，比去年同期增长 32.1%；占比进一步提高，由去年同期的

62.2%提升到今年的 66.6%。 

海外市场整体业务平稳略有增长，实现收入 12.87 亿元，增长率

为 9.3%；占公司总收入的比重略有下降。如果剔除汇率的影响，其实

海外收入实际增长水平会更高一些。 

（二）盈利能力方面 

1、毛利率 

今年以来，公司继续加强业务和客户结构优化，以提高业务质量

和盈利能力。通过前三季度的相关数据来看，公司在收入取得良好增

长的情况下，毛利率水平也进一步改善，由半年度的 24.5%稳步提升

到三季度的 25.5%。公司预计这种毛利率稳步提升和改善的情况将会

持续下去。 

2、归母净利润和净利率 

我们再来看另外一个重要的盈利指标--归母净利润。前三季度实现

的归母净利润为 2.95 亿元，比去年同期增长 31.73%。扣非后的归母净

利润增速略高一些，前三季度数据为 2.79 亿元，比去年同期增长

37.57%。净利率水平也由半年度的 7%提升到三季度的 7.5%。从这些

数字可以看出，公司的整体盈利能力在持续改善和提升。 

（三）现金流方面 

1、经营现金流净额 

2021 年前三季度，公司经营现金流净额为 1 亿元，比去年同期有

72.69%的下降，但相较于半年度的-905 万元已有较大的回正。进一步

分析数据，经营活动流入增长 13.6%，比营业收入的增长速度要低，

主要是应收账款有所增加，这一方面由于公司重点发展金融 IT 业务，

部分新拓展的银行类客户因为业务特性收款周期相对较长且多集中在

四季度回款引起的，另外也有公司国内市场收入占比提升、而国内客

户的账期比境外客户相对较长的因素；经营活动流出增长 24.4%，与
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公司整体业务规模的发展相比还是较为正常的。  

2、筹资活动现金流净额 

筹资活动产生的现金流净额方面，前三季度的数据是-2.82 亿元，

同比变动也比较大（-210%），这主要是本期内提前偿还银行借款以及

现金分红引起的。 

由此可见，筹资活动是造成期末公司现金及等价物变动较大的主

要原因。 

综上，2021 年前三季度，公司不断优化业务结构、客户结构、收

入结构、成本结构，实现了较好的经营和财务表现。展望全年的情况，

目前公司在手订单充足，各项业务进展顺利，我们预计整体营收超过

内部年度预算的概率很大。 

时至年底，公司也在制订新的发展战略和年度计划，将会把握数

字经济发展给 IT 服务行业带来的巨大发展机遇和空间，聚焦金融、互

联网等重点行业，在夯实传统 IT 服务的基础上，大力发展云业务、大

数据业务、人工智能、物联网等数字经济驱动的创新型业务。总而言

之，我们对公司的未来信心满满，也希望资本市场的投资者能够继续

关注博彦的发展。谢谢！ 

二、问答环节 

1、公司推出的股份回购计划是基于什么考虑？ 

答：公司推出股份回购计划，主要目的和用途是用于后续实施股

权激励计划或员工持股计划。结合公司未来战略发展规划，公司希望

能够进一步建立健全长效激励机制，更好地调动管理人员及核心团队

的积极性、主动性和创造性，促进公司长远健康发展，为此，公司目

前正在筹划和研究长期股权激励相关计划。同时，考虑公司股权结构

相对分散的情况，未来实施长期激励的股份来源从二级市场进行回购

是一个比较好的选择。 

另外，通过股份回购，公司也想向市场传达对长远发展的价值信

心。公司近年来营收规模和盈利能力稳步提升，财务表现良好，但市

场估值长期徘徊在 50-60 亿之间，市盈率跟 A 股计算机行业平均水平





6 

 

解析工具等。同时，公司也在积极的通过外延方式去布局信创类的产

品及相关技术，比如公司已经在国产数据库、数据库管理等方面做了

一些投资布局。未来公司会继续关注和投入信创类业务。 

就数字货币业务而言，公司有参与到部分银行客户数字人民币相

关项目的开发，如数字货币发币和数字钱包的开发等，但目前总体业

务体量并不是很大。谢谢。 

5、公司现在提供哪些数字技术创新型的业务？ 

答：公司现有数字创新型业务主要包括大数据类业务、人工智能

业务、云服务业务、物联网业务等。大数据类业务方面，公司主要帮

助客户进行全面的数据管理服务，全面满足其在数据收集、存储、处

理分析方面的需求；另外，公司也积累了一些成熟的解决方案，包括

中台类管控平台、管理平台、主题集市、数据产品运营、资产管理、

智能风控等，应用行业主要覆盖高科技、互联网、金融、制造、零售

等。人工智能业务方面，公司具备人工智能机器学习知识图谱方面的

经验和技术积累，形成了包括 chatbot 智能聊天机器人、智慧运维等方

面的解决方案。云服务业务方面，公司可以提供包括云战略规划、云

迁移、云托管以及运营等全生命周期的服务。物联网业务方面，公司

可以提供包括智慧能源管理、智慧楼宇等数字化创新解决方案。谢谢。 

6、公司与互联网公司有哪些业务合作，以及互联网政策的变化对

其提供给公司的商机是否有冲击？ 

答：针对互联网行业，公司目前主要提供三类业务：第一类主要

是 IT 技术服务，包括研发工程全生命周期服务、方案设计、开发测试、

全球化及本地化等；第二类是数字化运营服务，包括门户管理、运营

服务、用户体验等；第三类是产品和解决方案，比如大数据、以太机

器人、慧运维、舆情监测等。 

目前公司合作的互联网客户都属于行业头部企业，在多年的合作

过程中，除上述业务以外，公司也积极寻求与客户进行多维度的生态

合作，将互联网企业的产品优势与博彦的客户资源、人才积累及服务

优势相结合，帮助其产品拓展到博彦具有优势的行业客户里面。目前
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公司与一些头部互联网企业已经
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附件：参会人员名单 

序号 姓名 所属公司 

1 唐月 中原证券 

2 杨思睿 中银证券 

3 宁宁 中信银行 

4 刘海彬 中加基金 

5 王海宇 中海基金 

6 胥辛 

浙商证券 7 李坤 

8 何子为 

9 张春 巴沃资管 

10 吴达 长盛基金 

11 周伟佳 长城证券 

12 王佳佳 长城基金 

13 王理廷 英大证券 

14 张海钧 兴银基金 

15 施萌予 兴业证券 

16 罗云扬 
信达证券 

17 王明路 

18 李彪 鑫元基金 

19 陈宗超 同泰基金 

20 董山青 泰信基金 

21 赵洋 太平资管 

22 陈小珊 太平洋证券 

23 车克 泰石投资 

24 陈铭 前海云溪基金 

25 许志鑫 前海龙门 

26 朱梁 前海道谊 

27 钟华 茂源财富 

28 张建宾 河床投资 

29 曹海珍 广汇缘资管 

30 于烔彬 申九资产 

31 王晓华 重阳投资 

32 胡小军 若川资产 

33 文立 趣时资管 

34 钱监亮 磐厚投资 

35 韩守晖 复霈投资 

36 赵高尚 沣杨资管 

37 于立婷 三鑫投资 

38 洪玉婷 群益投信 
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序号 姓名 所属公司 

39 江正清 平安基金 

40 杜学东 欧文斯科宁 

41 黄伟 
诺德基金 

42 曾文宏 

43 魏刚 农银汇理基金 

44 马子轩 
摩根士丹利华鑫基金 

45 李子扬 

46 霍霄 明世伙伴基金 

47 陆忆天 宽远资产 

48 徐勇 金元顺安基金 

49 杨凡 金鹰基金 

50 李帅 嘉实基金 

51 刘伟林 汇添富基金 

52 徐鹏 华鑫资管 

53 顾宝成 华宝信托 

54 汪元刚 
恒越基金 

55 冯浚瑒 

56 李梦 白犀资产 

57 刘蓬勃 海通证券 

58 魏东 
国联安基金 

59 高兰君 

60 安子超 国华人寿 

61 宝幼琛 国海证券 

62 黄勇 广州金控 

63 卜凡超 个人投资者 

64 刘俊 东海证券 

65 向心韵 东方财富 

66 汪晖 德邦基金 

67 邓睿祺 财信证券 

68 高笑潇 博道基金 

69 安晓东 泽铭投资 

70 康志毅 诚盛投资 

71 冯轶舟 百年保险 

72 凌晨 
安信证券 

73 黄净 
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